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	Nabycie przez studenta wiedzy z zakresu specyfiki handlu zagranicznego i jego uwarunkowań, w szczególności działań podejmowanych przez przedsiębiorstwa działające na rynkach zagranicznych.

	Wymagania wstępne


	Podstawowa wiedza z zakresu makro- i mikroekonomii


	EFEKTY KSZTAŁCENIA

	Nr
	Opis efektu kształcenia
	Odniesienie do efektów dla kierunku

	01
	Określa istotę, formy i uwarunkowania handlu zagranicznego w kontekście jego roli w gospodarce i funkcjonowania przedsiębiorstwa na rynkach zagranicznych
	K1P_W01
K1P_W03
K1P_W10
K1P_W12
K1P_W18

	02
	Wymienia i rozróżnia krajowe i międzynarodowe instytucje oraz instrumenty regulujące handel zagraniczny
	K1P_W02
K1P_W03
K1P_W09
K1P_W10
K1P_W11
K1P_W12
K1P_W18

	03
	Wymienia i charakteryzuje czynności podejmowane przez przedsiębiorstwa handlujące z partnerami zagranicznymi zarówno na jednolitym rynku europejskim jak i rynkach pozaunijnych oraz towarzyszące im dokumenty
	K1P_W02
K1P_W09
K1P_W10
K1P_W11
K1P_W18

	04
	Wyjaśnia w podstawowym zakresie rolę handlu zagranicznego w działalności współczesnego przedsiębiorstwa oraz w gospodarce narodowej i światowej
	K1P_U01
K1P_U04
K1P_U21

	05
	Wyjaśnia w podstawowym zakresie wpływ krajowych i międzynarodowych instytucji i narzędzi na wielkość, strukturę i kierunki handlu zagranicznego w kontekście funkcjonowania przedsiębiorstwa, gospodarki narodowej i światowej
	K1P_U01
K1P_U04
K1P_U08
K1P_U21

	06
	Wyjaśnia istotę i zasadność różnych działań przedsiębiorstw w prowadzeniu handlu zagranicznego związanych z poszukiwaniem nowych rynków zbytu, redukcją ryzyka, rolą pośredników w handlu zagranicznym, formami rozliczeń finansowych, transportem i spedycją, odprawą celną oraz posługiwaniem się wymaganą w handlu zagranicznym dokumentacją, proponuje własne rozwiązania w tym zakresie
	K1P_U01
K1P_U04
K1P_U09
K1P_U21
K1P_U22

	07
	Rozumie potrzebę uczenia się przez całe życie i otwartego podchodzenia do zmian zachodzących w otoczeniu zawodowym
	K1P_K03

K1P_K10

	08
	Poszukuje rozwiązań poprzez dialog i kompromis
	K1P_K04

K1P_K13

	09
	Rozumie potrzebę łączenia wiedzy z różnych dziedzin w identyfikowaniu i rozwiązywaniu problemów zawodowych w drodze dyskusji i kompromisu
	K1P_K04
K1P_K10
K1P_K13


	TREŚCI PROGRAMOWE

	Wykład

	Istota i formy handlu zagranicznego
Rola handlu zagranicznego w gospodarce
Instytucje regulujące handel zagraniczny

Narzędzia regulacji w handlu zagranicznym

Ryzyko w handlu zagranicznym

Formy poszukiwania nowych rynków zbytu i nawiązywania nowych kontaktów

Pośrednicy w handlu zagranicznym

Ubezpieczenia w obrocie międzynarodowym towarami

Spedycja i transport  towarów

Formuły handlowe Incoterms

Płatności i rozliczenia w handlu zagranicznym

Podatki w obrocie międzynarodowym towarami

Odprawa celna towarów

Rozstrzyganie sporów międzynarodowych w handlu 
Zawieranie umów –oferta i kontrakt w handlu zagranicznym

	Ćwiczenia

	

	Laboratorium

	

	Projekt
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	Metody kształcenia
	wykład problemowy, dyskusja

	Metody weryfikacji efektów kształcenia
	Nr efektu kształcenia


	Test składający się z pytań zamkniętych wielokrotnego wyboru i pytań otwartych
	01 - 09

	Ocena analizy problemów w trakcie dyskusji
	01 - 09

	Forma i warunki zaliczenia


	Test składający się z pytań zamkniętych wielokrotnego wyboru i pytań otwartych
Aktywne uczestnictwo w dyskusji w trakcie zajęć mierzone liczbą wypowiedzi i poprawnością rozwiązań problemów


	NAKŁAD PRACY STUDENTA



	
	Liczba godzin  

	Udział w wykładach
	30

	Samodzielne studiowanie tematyki wykładów
	10

	Udział w ćwiczeniach audytoryjnych i laboratoryjnych
	0

	Samodzielne przygotowywanie się do ćwiczeń
	0

	Przygotowanie projektu / eseju / itp. 
	0

	Przygotowanie się do egzaminu / zaliczenia
	9,9

	Udział w konsultacjach
	0,1

	Inne
	0

	ŁĄCZNY nakład pracy studenta w godz.
	50

	Liczba punktów ECTS za przedmiot
	2

	Liczba p. ECTS związana z zajęciami praktycznymi*
	0

	Liczba p. ECTS  za zajęciach wymagające bezpośredniego udziału nauczycieli akademickich
	1,1


